" ENSEIGNER EN CAP " : MUTUALISATION DE PRATIQUES

Concevoir la fiche produit 
Objectif : - Repérer les principaux éléments d’une fiche produit 
1 – Décrire les produits du point de vente 
	Nom du point de vente : 
…………………………………………….

	Produits à dominante alimentaire

(
	Produits à dominante non alimentaire

(

	Rayon : 

Exemple de produits :
	Rayon : 

Exemple de produits :

	Comment identifier votre produit ? 

- Nom du produit

- Marque : 
- DLC – DLUO : 
	Comment identifier votre produit ? 

- Nom du produit

- Marque :

	Comment décrire le produit que j’ai choisi ? : 

Son utilisation : 
Sa forme : 

Son (ses)  goût(s) : 

Sa taille :

	Comment décrire le produit que j’ai choisi ? : 

Son utilisation : 
Sa forme : 
Sa taille :

	Comment vendre le produit que j’ai choisi ? : 

- Le prix :

- La mise en valeur du produit dans le rayon : 

	Comment vendre le produit que j’ai choisi ? : 

- Le prix :

- La mise en valeur du produit dans le rayon : 

	Quel est le type de client qui achète le produit ?
- Quelle motivation d’achat ?
- Quel mobile d’achat SONCAS ? 
	Quel est le type de client qui achète le produit ?
- Quelle motivation d’achat ?
- Quel mobile d’achat SONCAS ?


2 – Décrire le produit choisi 
	IDENTIFICATION DU PRODUIT

	Caractéristiques
	Points forts concernés
	Mobile SONCAS recherché

	-

-


	
	

	CARACTERISTIQUES TECHNIQUES

	Caractéristiques
	Points forts concernés
	Mobile SONCAS recherché

	-

-

-


	
	

	CARACTERISTIQUES COMMERCIALES

	Caractéristiques
	Points forts concernés
	Mobile SONCAS recherché

	-

-


	
	

	CARACTERISTIQUES PSYCHOLOGIQUES

	Caractéristiques
	Points forts concernés
	Mobile SONCAS recherché

	-

-


	
	


Insérer une ou plusieurs photos du produit choisi

1

