" ENSEIGNER EN CAP " : MUTUALISATION DE PRATIQUES


PEDAGOGIE
Public :  CAP EVS 

	THEMATIQUES
	OBJECTIFS ENSEIGNANTS
	OBJECTIFS ELEVES
	OUTILS
	PRECONISATIONS

	Positionnement élèves:

*Cours positionnement élève

	* Identifier le profil cognitif des élèves afin d’adapter l’élaboration des cours
* Cours adaptés aux différents profils

* Gestion de classe plus agréable

* Réalisation d’un tableau synthétisant les profils qui est exploité par l’ensemble de l’équipe pédagogique


	*Découvrir sa propre personnalité

*Identifier la personnalité de son interlocuteur

*Se positionner par rapport aux attitudes relationnelles de base

*Motivation des élèves
*Favoriser l’autonomie des élèves
	Support papier

Vidéo-projecteur
	Réaliser un positionnement élève à partir de deux tests:

*PNL(profils cognitifs : Visuel, auditif, kinesthésique)

*FAMA

	TP Transplanté (Magasin Utile)
*Activité magasin

*Caractériser et analyser l’assortiment du point de vente
	*De la théorie à la pratique

	*Mise en situation de l’élève avec une production écrite et orale 
* Valorisation  de l’élève
	Support papier

Ordinateur

Vidéo-projecteur

	Partenariat préalable avec le magasin

Autorisations de sortie

Séance de 2 heures en magasin et 2 heures en classe

	Cours sur Chamilo

*Identifier les mentions obligatoires et facultatives de l’étiquette produit


	* Adapter le cours au profil cognitif
* Rendre ludique une séance pédagogique

*Disponibilité accrue de l’enseignant.
	* Séance adaptée au rythme de l’élève
*Valider des compétences du B2I

* Elève autonome
	Support papier

Ordinateur

Vidéo-projecteur


	*Déposer le déroulement de séance et les activités sur Chamilo



	Roman Photos
*Identifier les différentes étapes de la vente (langage et le paralangage)
	* Adapter le cours au profil cognitif

* Rendre ludique une séance pédagogique

	*Adopter une tenue professionnelle appropriée à la situation de vente
*Se mettre en situation (paralangage)
*Rédiger le dialogue de vente
*Créer  et organiser le support
	* Appareil photo
* Ordinateur

* Produits

* mobilier de vente
	*Organisation de la salle 
* Constitution des groupes par étapes de la vente 



	Cartes mentales
*Synthèse de la séance
	* Validation des compétences du B2I
* Satisfaction du travail fini * Développer  la créativité
	* Sélectionner et organiser les informations
*Améliorer la mémoire différée
* Créer son propre support

	*logiciel : mindview, freemind, freeplane
	*Présentation du logiciel et son intérêt

	Missions terrain // à l’enseignement professionnel et général
*Relevé de prix (maths)

*Visite d’un centre technique (sciences)

* Visite de structures sportives (EPS)

* Visite d’un tribunal (Eco-Droit)

* Les métiers de la vente (vente)…
	* Rendre l’élève autonome
* Validation des compétences du B2I

*Acquisition des compétences et des savoirs être


	* Rendre compte des missions
* Développer une confiance en soi

*Améliorer la communication orale et écrite
	* Questionnaire évolutif
	*Aménagement de l’emploi du temps
(cours matin et mission à l’extérieur du lycée l’après-midi)

*Travail en équipe

*Individualiser les missions

* Autorisation préalable des parents pour les sorties

	Salle personnalisée pour la classe de CAP
	*Créer un espace d’accueil apaisant, sécurisant 


	*Personnaliser sa salle de classe 
	*salle, affichage
	*Négociation avec l’administration pour obtenir une salle
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